附件

《三亚市旅游文化体育大型活动管理和服务办法》公众意见采纳情况


	序号
	提出单位/公众
	反馈意见（邮箱）
	采纳情况

	1
	群众
	你好，我是一位湖北武汉籍贯游客。
在微信公众号有看到《三亚市旅游文化体育大型活动资金管理办法》（征求意见稿）反馈意见
一、想提一个很重要的想法：冲沙池
举例：比如海月广场，椰梦长廊等定点大型公共场所。
需要改善：冲脚池，冲沙池的扩大化。
因为游客不仅是在酒店公区外的沙滩。非常多的游客，会选择去海边沙滩。但是冲沙池只有一个小小的水龙头，一个小小的池子。等到天黑散场，晚霞落幕的时候，经常出现排队冲沙的情况。游客素质参差不齐，夏天等候又比较热，遇到排队不自觉的，还有插队的。容易产生口角争执纠纷，影响游客旅游度假心情。
这是一个城市的基础建设，也代表城市的第一张名片。
很多游客来三亚就是为了看海，很多人住不起高级奢华酒店，去享受打理过的酒店附近区域海滩。但同样也具有看海的资格。贴心便利的公共设施，也能给游客带来非常好的体验感。
二、公共场所体育设施 健身器材
据我观察，在海月广场。有羽毛球场对市民开放。但是好像数量比较少。羽毛球占地比较大，而且一次只能两个人玩，很多人只能傻站着干看，参与度不高。
在人流量比较大的场地，人多的地方。
比如密集居民区，广场之类，可以增加体育设施。
不一定要是羽毛球这种占地面积大的。
各种健身器材，那种焊死在地下的钢的健身器材，比如蹬腿的，转腰的，抬举的。
需要场地面积不大，但是健身器材款式花样多。
还老少皆宜，大人小孩。
无论是本地人还是游客都爱玩。
并且这种健身器材后期维护成本低，一般不容易损坏，除非人为恶意。
三、体育比赛 或者 体育活动 接地气版本
因为三亚主要是一个旅游城市，教育比较薄弱，体育竞赛我看了一下，也不是很强。
但是可以由三亚政府，举办一些接地气的小型体育活动和比赛。
比如游客，市民都可以参加的羽毛球，乒乓球，跳远，跳高，射击。
奖品不一定得是金钱。老百姓要的就是实惠。一旦比赛奖品是钱，很多人会审时度势，觉得自己肯定比不过，拿不过奖，直接不参与了，有部分厉害的人，能盯着这个奖金直接垄断了去，参与度不高。很可能花了钱，只有小部分人受惠。
奖品可以是：
1.比较特别或者品质好的水果，三亚的农业发达。既可以帮扶海南本土的农民，带动海南经济。而且成本低，比直接用钱来的实在，有时候直接得到物品，比钱的幸福指数更高。
2.贝壳 贝壳工艺品或者漂亮的贝壳
漂亮的贝壳基本不用钱了，海南 盛产。还能给游客留下非常美好而快乐的旅途回忆。
贝壳工艺品。
比如：贝壳风铃放家里 贝壳摆件放在办公室
可以向三亚或者海南地区贝壳工艺品的小微企业采购。拉动小微企业的收入。如果这个喜欢的人多，还能推动企业对工艺品的升级。
3.春光 南国 海南老品牌的零食。
我感觉，全国人民只知道海南有一个椰树椰汁。
春光南国这种老品牌，完全在外省没有知名度。甚至在特产店，连精美包装的杂牌儿都干不过。只有来过三亚旅游，懂货的人才知道这是比较好的老牌子。
最近春光和南国好像也是开通了抖音直播间，但是好像反响一般，比较惨淡。
4.鹧鸪茶 沉香之类 斑斓 具有地区特色的东西
斑斓：我去查了一下，是个很好的东西，但是知名度不高。我刚开始还奇怪纳闷。斑斓是个啥？三亚怎么到处贴的宣传纸，小区楼栋里的广告都在宣传。抱着好奇心才去搜索知道这是啥。
沉香：海南宝贵的特产，但是也是没啥人知道，多数买家都是网购。比较小众
鹧鸪茶，酒店住店有送，印象良好。
5椰子壳存钱罐。椰子壳做的包包。
三亚的椰子工艺品。多不胜数。但都有一个通病，比较丑。或者比如椰子壳猪猪存钱罐，还停留在十几年的审美。我小时候十几年前去广西北海，有一个椰子壳猪存钱罐。现在来三亚，竟然看到几乎一样的。就是从没有颜色的，变为彩色的。审美和工艺没有进步，
以上几种比赛奖品，一定要加上海南三亚的定制包装或者钢印。起到宣传的作用。无论是老百姓口耳相传，还是微信朋友圈，小红书，抖音等。精美的包装，有海南三亚的标记，能起到强有力的宣传。
工艺品，固态的东西，可以让人即使离开海南，离开三亚。也能永久的想起，这是我曾经过来旅游，美好的回忆，快乐的时光，记录这段旅行。
吃的，比如水果零食。年轻人，尤其是大学生之类的。发的朋友圈，小红书，精美程度甚至能秒掉大博主，直接起到非常良好正面的宣传。大学生的传播速度也是比较广的。
小型的体育比赛，或者文化活动，这些实在的奖品，往往比金钱更得民心。
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